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Desde las reformas de liberalización económica 
en 1990, la India se ha convertido en uno de los 
destinos favoritos para las inversiones 
extranjeras, gracias a su crecimiento económico, 
demografía favorable y entorno regulatorio en 
constante mejora. Sin embargo, resulta crucial 
conocer las particularidades del marco 
regulatorio de la inversión extranjera directa 
(“IED”) antes de emprender un proyecto 
empresarial en este país.

La IED se define como la inversión de un no 
residente en instrumentos de capital de una 
entidad india no cotizada en bolsa o una empresa 
india cotizada en bolsa por un importe igual o 
superior al 10 % del capital social. 

El régimen legal de IED en la India se basa, 
principalmente, en la Ley de Gestión del Cambio 
Extranjero de 1999 y sus reglamentos derivados, 
así como en la Política Consolidada IED, que 
actualiza periódicamente el Departamento de 
Promoción de la Industria y el Comercio Interior.

En función del sector en el que se contemple la 
inversión propuesta y del alcance de la 
participación que se vaya a adquirir, la política 
IED contempla dos rutas de entrada: 

• La ruta automática, que permite la inversión sin 
necesidad de aprobación previa del Gobierno, 
siempre que se notifique al Banco de la Reserva 
de la India (“BRI”) y se cumpla la normativa 
aplicable. La mayoría de los sectores se incluyen 
bajo esta ruta, entre ellos, la industria 
manufacturera y las infraestructuras. 

• La ruta gubernamental, que exige aprobación 
previa por parte del departamento o 
ministerio competente según el sector de 
actividad, del BRI y, en determinados casos, 
del Ministerio Interior. Esta ruta incluye 
sectores como satélites o la defensa y sector 
farmacéutico (ambos a partir del 74 %).

Para determinados sectores que no están abiertos 
a la inversión privada, como la energía atómica o 
las operaciones ferroviarias, la IED está prohibida. 
Otros prescriben umbrales más allá de los cuales 
no se permite la IED. Por ejemplo, una entidad 
dedicada a la banca privada solo puede recibir 
inversiones extranjeras hasta el 74 % de su capital 
social, de los cuales el 49 % corresponde a la ruta 
automática y hasta el 74 % la gubernamental. 
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A pesar de los avances, la India se enfrenta a desafíos como la infraestructura insuficiente, la burocracia 
excesiva y altos niveles de corrupción. Sin embargo, la reciente victoria de Modi en las elecciones 
generales ha reforzado la agenda de desarrollo económico y social, que incluye medidas para atraer 
más IED, mejorar la infraestructura, simplificar la burocracia y fomentar la innovación.

En conclusión, el marco regulatorio de IED en la India representa una oportunidad significativa tanto 
para inversores como para el crecimiento económico del país. Las reformas implementadas y los 
sectores emergentes presentan un panorama favorable para la inversión y, por tanto, es importante 
conocer las normas y regulaciones aplicables a los distintos sectores de actividad, así como los 
procedimientos y requisitos para obtener las aprobaciones necesarias.

La política IED establece determinadas obligaciones 
adicionales de información, directrices sobre precios y 
restricciones geográficas para países que comparten fronteras 
terrestres con la India, que exigen aprobación gubernamental 
para cualquier inversión.

En cuanto a sectores de oportunidad, en febrero de 2024, el 
gobierno aprobó enmiendas adicionales para flexibilizar aún 
más el sector espacial, permitiendo hasta el 100% de IED en 
ciertos subsectores del espacio, sin necesidad de aprobación 
gubernamental previa. Asimismo, con la creación del Centro 
Nacional de Promoción y Autorización del Espacio de India, el 
gobierno ha establecido una agencia independiente que actúa 
como ventanilla única para todas las actividades espaciales de 
entidades privadas, facilitando así un entorno más accesible y 
atractivo para las inversiones. 

Asimismo, la iniciativa Make in India ha fomentado la inversión en 
manufactura, especialmente en electrónica y componentes 
semiconductores. Además, la India también ha visto un aumento 
en las inversiones en energías renovables, con proyectos 
destacados en hidrógeno verde y otras fuentes renovables. 
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